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APRENDE A LEER Y CONSTRUIR TUS INDICADORES ESTRATEGICOS
Y AUMENTA EL PODER DE TU MARKETING,
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EMPRESARIO DE ALTO RENDIMIENTO



Mi objetivo con este E-book:

Lo escribi para darte las herramientas y estrategias para hacer que tu negocio crezca hasta 20 veces mas
en un periodo de 10 afos. Poder ayudarte a desarrollar un marketing de alto rendimiento, y que
adquieras todas las habilidades para que aumentes tus ventas, tu negocio funcione sin ti y sobre todo

hacer que tengas la vida de tus sueiios por medio de tu empresa.
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Mi misidn:
Ayudar a 50 millones de empresarios alrededor del mundo por medio de nuestros entrenamientos
presenciales, academias en linea, asesorias y libros, para que tengan resultados extraordinarios y en
tiempo récord en todos los ambitos de su vida por medio del desarrollo de las 9 habilidades de

empresario de alto rendimiento.




Lo que estan diciendo otros lideres de Dave Gaona, de sus libros y de sus
talleres de empresario de alto rendimiento:

o .
Dave Gaonava a ayudarte a lograr todas tus metas, te lo prometo, sigue

, . 14
lametodologia al pie de laletray vas a obtener resultados.

Blanca Trevino, Fundadora de Softek.

a_. . . .
Sin temor haz lo que te dice, sigue su sistemas para formarte como

empresario, en 2 afos vas a quedarte realmente impresionado como ha
sido mi caso. Estoy muy agradecido con Dave para desarrollarme como

..»
empresaria.

Ana Guevara, Medallista olimpica.
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Hace 10 afios conoci a Dave, es impresionante lo que me ha ayudado a
lograr todas mis metas como atleta y empresario. iEntrénate con el te

~ P ”
va aayudaralograr tus suefios mas poderosos.

Juan Toscano, Jugador mexicano en la NBA.




Entra a este video de Facebook, puedes seguirme si quieres. Te comparto el premio

internacional de liderazgo que me entregaron por ayudar a muchos empresarios a nivel mundial.

Premio Liderazgo
Mejor Coach de Latinoamérica
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Si deseas tener un marketing poderoso, que te genere ingresos constantes, entonces continta
leyendo porque lo que vas a experimentar en esta lectura se basa en una metodologia que implantan
los cientificos a fin de verificar sus hallazgos y procesos.

Este tipo de medicidon ha sido trasladada por su efectividad a otras areas como la educacién vy el
marketing. Por esto constituye un modelo poderoso que te ayudard a construir indicadores estratégicos
que te generen un marketing efectivo.
Recuerda que vas a obtener informacion poderosa, pero tus resultados dependeran de la accidn que
ejerzassobreella.

“EL MARKETING SIN INDICADORES NO EXISTE”

Sebastian Abramowicz

Indicadores

Este se podriadecir que es el talén de Aquiles de las personas que quieren hacer marketing.

“Si lo puedes medir, lo puedes escalar”
Sebastian Abramowicz

Tengo que contarte que esta leccion la aprendi perdiendo mucho dineroy tiempo, y es por eso que quiero
evitar que hagas lo mismo. Puedes estar invirtiendo mucho tiempo, trabajo y dinero creando anuncios,
posts, flyers, videos, embudos, sitios web y mas, incluso contratando a personas que te ayuden a hacerlo,
pero larealidad, es que sino mides los resultados, no podras escalarlo.
Tener un marketing sin métricas, es lo mismo que no tener marketing. Este es uno de los puntos claves
paragenerar unsistema que atraiga clientes de manerailimitada a tu negocio.
Hace un tiempo estaba generando embudos de ventas en sitios web. Después de hacer unos 50
embudos, estarlos corriendo y generando ventas, me di cuenta de que solo algunos estaban funcionando
y otros no; el 80% no funcionaban, no traian ni una venta.
Tras analizar detenidamente el 20% que si funcionaba; estudiar los colores, los botones, los mensajes, fui

detectando el patrén de lo que sifuncionaba.

Si desde el dia uno de manera disciplinada y constante hubiera medido cada embudo, hubiera tenido
cifras de cuantas personas le daban clic, cuantas personas continuaban en la pdgina, cuantos se iban,
cuantos ni siquiera entraban al sitio; mi estrategia de venta hubiera funcionado mucho mas rapido y de
una manera mucho mas efectiva.

La importancia de medir a diario todo lo que estés haciendo, es fundamental. No hay otra manera de
saber si estds utilizando el medio adecuado, si tu mensaje funciona, si estds utilizando bien la técnica, si
tus frases realmente son poderosas. Yo sé que cada vez comprendes mejor laimportancia de llevar al dia

tusavancesylo empezards aaplicar ya mismo en todos tus proyectos.

Seguramente tU ya estds haciendo algo de marketing, sea cual sea el medio que estés utilizando empieza

a medir si estad funcionando: debes saber cuanta gente te ha marcado por esos volantes. Si por ejemplo,



estas creando contenido en Facebook; entra a ver las métricas y empieza a ver qué imagenes, qué textos,
qué anuncios, generan mas interaccion. Si tienes videos, cuantas reproducciones hay, conforme
comiences a analizar toda esta informacién te garantizo que podrds identificar qué funciona masy podras
hacer cambiosinmediatos en lo que no estd trabajando como a ti te gustaria.

Creatucalendario de contenido

Esta es una herramienta que facilitara tu vida. El calendario de medios es algo que te va a ayudar a
estructurar todo tu contenido en todos los medios que estas utilizando y los que quieres emplear a

futuro.

Calendario de Medios
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En Empresarios de Alto Rendimiento tenemos alrededor de 15 sitios web, 8 o mas paginas de Facebook, 5
a 7 sitios de Instagram, un blog por sitio web, TikTok una cuenta por coach, mas la empresarial, 2 a 3
canales de YouTube y constantemente construimos mas perfiles. A pesar de que puede parecer un
proceso complicado crear contenido para cada una de ellas, no lo es. Siguiendo un calendario todo es
mas sencillo.

Las 3V paracreacion de contenido: ventas, viral y valor.

A grandes rasgos, tu marketing debe tener diferentes tipos de contenidos; un porcentaje chico debe ser
ventas; publicidad, ofertas, descuentos. Otro viral; alimentar a tus haters, crear polémica, memes y mas,
finalmente otro porcentaje debe ser informacion de valor; articulos, consejos para tu audiencia que les
agreguenvalor.

Sobre las tres v, puedes encontrar mas informacion en mis redes sociales SebasCoach.com o a través de
empresariodealtorendimiento.com Ingresa ya mismoy obtén la informacién que necesitas para cambiar
parasiempre tu marketing.



Desarrolla estrategias

Es importante que desarrolles estrategias para tus medios, mensajes y mercado. Para esto debes tener
juntas semanales contu equipo de marketingy crear planes de accion.

Las estrategias te van a ayudar a que tu calendario de contenido funcione. Si tu, ya creaste cientos de
mensajes, ya hiciste diferentes segmentaciones para tu mercado y estas utilizando muchos medios
diferentes, debes estar midiendo todo ello, y al medirlo lo que va a suceder es que tu prioridad serd
mejorar cada una de las cosas que haces.

“EL 90% DE TU TIEMPO COMO DUENO DE NEGOCIO DEBE DE SER MARKETING Y VENTAS”
David Gaona

Diariamente revisamos cuantos leads se generaron, de dénde se generaron y analizamos qué debemos
hacer paramejorarlo, esto nos permite aumentar masivamente la atraccion de clientes.

Semanalmente vemos qué fue lo que mas funciond, qué definitivamente ya no funciona y seguimos
haciendo modificaciones. El mercado es siempre cambiante y si no tomas accién y creas estrategias todo
el tiempo, tu marketing puede dejar de funcionar.

Mensualmente se hace una junta de creatividad donde se tiene un panorama de todo y se sacan ideas
nuevas, planes de accion y mas. Asi, hemos desarrollado miles de estrategias; a pesar de eso, muchas que
han sido todo un éxito, después de un tiempo simplemente ya dejan de funcionar. Otras no dieron
resultado enuninicioyluego de un determinado plazo vuelven a trabajar. La formula es:

e CREAR

e MEDIR—
e MEJORAR
e MEDIR—
e CAMBIAR
e MEDIR—

e MEJORARYy asisucesivamente.
Nuncadejes de medir:
No me cansaré de repetirlo: una vez que estés implementando todo lo aprendido en este libro o en
sesiones de Coaching, mide.
Para dejarte aun mas clara esta parte, quiero contarte otra historia (recuerda las historias son parte del
proceso de ventas). Tuve un cliente con el que comenzamos a hacer campafias en Facebook, llamadas
con nuevos clientes, varias estrategias para atraer mas clientes, construimos una base de datos e incluso
un sistema de referidos, pero tuvimos que pausar por unos meses el servicio de Coaching, porque se fue
de vacacionesytomé la decisién de descansar.
Después de sus vacaciones me habléd y me comentd, que no sabia por donde comenzar. No habia
continuado con el seguimiento de los clientes y no tenia la métrica de hasta dénde habia llegado cada
cliente. Habia perdido meses de ventas debido a que no sabia cdmo reactivar todo lo que habiamos
construido.
Decidi ayudarlo y lo que tuvimos que empezar a hacer, fue medir todo lo que pudimos. Nos dimos
cuenta que habia campafias en Facebook que nos daban métricas, también por suerte
teniamos datos de analisis en algunos sitios y pudimos empezar a generar estrategias para
reactivar el marketing del negocio desde alli.

Actualmente esta empresa desarrollé un departamento de marketing donde hay una



persona dedicada solamente a medir, otros crean contenido y otros solamente estan desarrollando
estrategias. Cuando armes tu departamento de marketing ten estas mismas dareas cubiertas, tendras
resultados muy rapidos.

Si necesitas asesoria e informacién adicional, para formar tu departamento de marketing de alto
rendimiento; ayuda parareclutary capacitar a las personas necesarias para formar este equipo campedn,
contactame en mis redes sociales SebasCoach.com o através de empresariodealtorendimiento.com.
Decreta:

Yo soy disciplinado CON MIS INDICADORES.

Pasosaseguir:

Mide lo que ya estas haciendo.
Haz pruebas.

Creatu calendario de contenido.
Vuelve a medir.

Desarrolla planes de accién.
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. Sigue midiendo.

Comoyate pudiste dar cuenta, la mercadotecnia es la estrategia de venta de tu negocio.

Nadie mejor que tu para poder hacerla. Haz lo que te digo al pie de la letra; trabaja muy duro en
estructurar un sistema poderoso de atraccion de clientes, y una vez que lo logres, sistematizalo.
Asegurate que aprendas a hacer cada uno de los pasos antes de que contrates al personal que lo hard por
tiy es necesario que el 80% de tu tiempo estés dedicado a estas responsabilidades. El poder esigual a la
informacion masaccién.

Sé que te puedes sentirabrumado por tanta informacidn que harecibido, pero sin duda alguna, todo esto
hard que tu negocio se multiplique 10020 veces mas, te lo aseguro.

Haz lo que te digo al pie de la letra y actia ahora. No aplaces mas ninguna de las actividades que debes
llevar acaboysigue entrenando para poder hacer cada vez mejor tus estrategias.

Espero que hayas disfrutado tanto como yo de este entrenamiento.
Te enviamos un abrazo gigante y que Dios te bendiga.
Nosvemos en uno de los proximos entrenamientos de www.empresariodealtorendimiento.com

Ten presente:

Poder= Informacion + accion



¢Y ahora qué sigue?
Sé que eres una de esas personas que quiere seguir avanzando a pasos agigantados en tu crecimiento y
en el de tu negocio. Si quieres seguir avanzando en el tema de ventas y vender 500% mas, jTienes que
seguir entrenandote!
Algo que tienes que saber es que en esta vida todo es una venta, o alguien te estd vendiendo o tu les estas
vendiendo, aseglrate que te entrenes toda la vida para ser el mejor vendedor que puedas sery tu seas el
qgue vendes. Si quieres ser un empresario de alto rendimiento, tienes que leer y pagar el precio de poder
ser un gran vendedor. jCompra el libro! Asémbrate de todo lo que vas a atraer en bendiciones a tu vida
porsabervender, te vas a dar cuenta cada dia mas que el camino se vuelve mas sencilloy sobre todo lo vas
adisfrutar mas, apréndete las herramientas de memoriay utilizalas.
Es por eso que hice el libro de Vende 500% mas para que lleves tu negocio, tus vendedores y tus
ganancias a unsiguiente nivel.

Loquevasaaprenderen el libro de Vende 500% mas es:

. La receta secreta para programar tu mente para que vendas 100% mas antes de que

termine este mismo mes.

. Las técnicas hipnodticas para persuadir a tus clientes para que acepten tus términos, sin

resistencias, sin quejas. Tu puedes -y debes-tener siempre el control en la negociacioén.

. Elimina cualquier resistencia a comprarte.Sabras cdmo manejar cada objecidn... de

hecho, las convertirds en tus aliadas.

. Como presentar una oferta totalmente irresistible. Descubre la gran diferencia entre una

ofertaaburriday una oferta magnética, convincentey atractiva.

. Lee la mente de tu cliente. Descifra su cédigo mental y educalo para que te compre ati, a

un sobreprecio, sin regatear.

. Como vender mucho mas caro. iSi! No hay ningun orgullo en vender barato. Punto

(cualquieridiota vende con descuentos suicidas).

. El MEJOR secreto de ventas que he conocido. Es tan efectivo que pareciera ilegal (no lo

es)... iy practicamente nadie mas lo estd usando!

. Descubre los 3 Errores Monstruosamente Mortales a la hora de cerrar, que estan
asesinando brutalmente el 95% de TUS ventas... iy la gran mayoria de los vendedores ni

siquiera estd consciente de que existen!
. Yano mas “déjame pensarlo”, progrdmalos para que cierren rapido.

. La VERDADERA razén por la que te compra un cliente. No, no es el precio. Cuando sepas
este secreto tu vida (y tu cuenta bancaria) jamas serd igual. Si haz intentado todo y no

puedes vender mas, haz leido los libros, ido a los cursos inclusive hasta contratados a los



expertos entonces es momento de que conozcas la metodologia de ventas de alto
rendimiento. jVende 500% mas!

Por qué leiste este ebook te preparé una OFERTA especialmente parati. iCompraellibro!

Te vas a llevar el libro fisico, el audio libro y el ebook del best seller de ventas nimero uno en
Latinoamérica porsélo el 50% del precio. Comprael libro!
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Compra el libro, te lo prometo
que tu vida va a cambiar
radicalmente.



AQUI TE COMPARTO EL TESTIMONIO DE ALGUNOS EMPRESARIOS SUPER EXITOSOS
DESPUES DE COMPRAR EL LIBROAQUI TE COMPARTO EL TESTIMONIO DE ALGUNOS
EMPRESARIOS SUPER EXITOSOS
DESPUES DE COMPRAR EL LIBRO

“i{Compra el libro! Literalmente mi despacho ha crecido casi 3000%

a2 afios después de implementar el sistema.”

Diego Diaz, Dueno de despacho contable,
escritor.

“El libro de vende 500% mds es el mejor que hay para vender,
simple y sencillo jCompra el libro!”

Paty Pedroza, Dueina de empresa de varios
centros de belleza.

“{Compraellibro! Y haz lo que te dice Dave al pie de la letra, si usas
las herramientas tu problema va a ser como atender a tantos
clientes.”

Mileidy Fernandez, Médica, dueia de hospital y
escritora.




Mi Garantia personal de 28 dias
Compraellibrode “Vende 500% mas”

Y si en 28 dias no ves un cambio radical en tu negocio, te devuelvo el 100% sin preguntas complicadas ni

retrasos.

Me tomo muy en serio todo lo que hago y he trabajado muchisimo para crear este programa junto a una
comunidad Unica de empresarios exitosos. He reunido todo lo que sé, las experiencias de mis negocios,
asesorias a miles de empresas alrededor del mundo y he puesto hasta mi Ultima gota de sudor para que
sea espectacular.

Y tienes mi promesa personal de que tanto mi equipo como yo vamos a darlo todo para que salgas del
curso sabiendo cdmo hacer crecer tu negocio exponencialmente y funcioné como un equipo de alto
rendimiento. Esto eslo que te prometo.

Si ya estando dentro, y crees que no cumplo con alguna de estas promesas o que el valor que recibes es
inferior a lo que vas a pagar, solo dimelo. Te devolveré tu dinero y tan solo te preguntaré por qué te vas
para mejorar en un futuro.

En esos 28 dias tendras acceso a varios modulos del curso, habras probado la comunidad, conocido a tu
coachyamuchos empresarios. Tienes suficiente podery vision para decidir si esto es o no para ti.

De verdad, si no estds satisfecho con el libro del “Vende 500% mas” no tengo ningun interés en
quedarme tu dinero. Valoro mucho irme a la cama tranquilo sabiendo que no “retengo” a nadie contra de
suvoluntad.

En cuanto pidas la devolucion se hara efectiva en un plazo de una semana sin tener que hacer llamadas a

ningun sitio raro, completar formularios imposibles o esperar meses.

MANDAME UN MENSAJE



